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SEHR GEEHRTE DAMEN UND HERREN,

1995 begann die Erfolgsgeschichte von Quick Reifendiscount, dem
ersten Franchisekonzept flir Reifendiscount in Deutschland. Was als
Pionieridee im Reifenfachhandel startete, hat sich schnell zu einem
etablierten und tragféhigen Geschéaftsmodell entwickelt.

Bereits im ersten Jahr eréffneten funf neue Quick-Reifenmarkte. In
den folgenden drei Jahren kamen 15 weitere Outlets hinzu. 1999
folgte ein wichtiger Meilenstein: die erfolgreiche Eréffnung des
ersten Quick-Investorenbetriebs in Hamburg. Innerhalb von nur
funf Jahren konnte die Zahl der Standorte verdoppelt werden
— ein klares Zeichen fiir die Starke und Zukunftsfahigkeit des
Konzepts.

Heute ist Quick mit Gber 50 Standorten bundesweit in nahezu
allen wichtigen Ballungsgebieten vertreten. Unser Wachstum
basiert auf einem klaren Erfolgsrezept: glinstige Preise, hohe
Produktqualitdt und schnelle, effiziente Ablaufe.

Als Vertriebskonzept der Goodyear Retail Systems GmbH,
dem groBten Systementwickler im deutschen Reifenfach-
handel, hat Quick einen starken Partner im Riicken. Diese Ver-
bindung schafft Stabilitdt und férdert gleichzeitig kontinuier-
liche Innovation und Weiterentwicklung.

Quick ist heute das erfolgreichste Reifendiscount-Unter-
nehmen Deutschlands und wir haben vor, das auch zu
bleiben. Daflrr suchen wir attraktive Gewerbeflachen in ver-
kehrsglinstigen und frequentierten Lagen der deutschen
Ballungszentren.

Sie moéchten ein tragfihiges Investitionsmodell mit

Zukunft?

Wir sind auf der Suche nach engagierten Investoren und
Frachise-Nehmern, die gemeinsam mit uns auf eine
langfristige, verlassliche Partnerschaft setzen.

Werden Sie Teil eines erfolgreichen Systems.
Quick Reifendiscount - gemeinsam weiter-
kommen.

K by

Benjamin Lipps
Manager Quick Reifendiscount

SEITE 3




QUICK RrEiFen

DISCOUNT

WACHSENDES MARKTPOTENZIAL
ERSCHLIESSEN

Quick ist gezielt auf das groBe Potenzial preisbewusster
Kaufer ausgerichtet. Markendiscounter z&hlen in diesem
Segment zu den bevorzugten Einkaufsstatten — das gilt
auch fur den Reifenhandel.

Der Discount-Marktanteil wachst stetig. Steigende
Lebenshaltungskosten und zunehmende Mobilitatsaus-
gaben flhren dazu, dass immer mehr Kunden auf starke
Marken zu fairen Preisen setzen. Quick bietet dafir die
passende L&sung und klare Vorteile im Wettbewerb.

EINFACH GUTE PREISE - DAS MOTTO
VON QUICK

Der Quick-Slogan bringt das Konzept auf den Punkt:
einfach, klar, kundenorientiert. Dahinter steht ein
erprobtes System mit schlanken Abldufen, zentral
gesteuertem Discount-Marketing und klarer Preis-
strategie — ein starkes Fundament, von dem auch
Investoren und Franchise-Partner direkt profitieren.

Das Motto gilt nicht nur vor Ort, sondern auch im
Online-Shop von Quick Reifendiscount: glnstige
Markenreifen lassen sich gemeinsam mit Montage
beim nachsten Partnerbetrieb bestellen.
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PROFESSIONELLE EINFACHHEIT

Quick-Betriebe sind klar als Discounter positioniert
und genau darauf ist alles ausgerichtet: moderne,
funktionale Verkaufsrdume, aktuelle Werkstatttechnik,
durchdachte Lagerlogistik und eine effiziente Personal-
planung. Das Ergebnis: deutlich geringere Betriebs-
kosten, im Schnitt rund 30 % unter denen herkdmm-
licher Reifenfachbetriebe.

Der Fokus auf das Wesentliche gehért zum Erfolgs-
prinzip von Quick. Die Konzentration auf die Kern-
leistungen Reifen, Felgen, Radmontage und
Achsvermessung sorgt flr Effizienz, klare Ablaufe und
wirtschaftliche Stabilitat.

QUALITAT ZU GUNSTIGEN PREISEN

Als Markendiscounter kombiniert Quick starke
Produkte mit attraktiven Konditionen. Im Sorti-
ment finden sich ausschlieBlich Reifen renommierter
Hersteller wie Goodyear, Cooper, Fulda, Sava, Debica,
Michelin, Continental und Pirelli. Alle Produkte erfiillen
héchste Qualitatsstandards und sorgen fiir Sicherheit
und Fahrkomfort auf jedem Kilometer. Auch bei Alu-
felgen gilt: Nur ausgewéhlte Marken mit gepriftem
Qualitatsniveau kommen ins Angebot.

Der hohe Anteil an Stammkunden zeigt: Qualitat zahlt
sich aus — fur die Kunden und fur den langfristigen
Erfolg der Partnerbetriebe
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PROFESSIONELLE PRODUKTBERATUNG

Die Verkaufer bei Quick werden regelmaBig Uber die
eigene Trainingsakademie geschult. Zudem unter-
stitzt ein Ubersichtliches und kundenfreundliches
Informationssystem direkt an den ausgestellten Reifen
im Verkaufsraum den Verkaufsprozess.

Der Kunde findet dort alle relevanten Angaben auf einen
Blick: Fahrzeugzuordnung, ReifengréBe, besondere
Eigenschaften und Preis. Zusétzlich sind alle Reifen
in drei verstandliche Preis-Kategorien eingeteilt: Spar,
Ideal und Profi. Das erleichtert die Orientierung und
unterstiitzt eine bedarfsgerechte Beratung.

RegelmédBige Kundenbefragungen bestatigen: Die
Beratungskompetenz bei Quick wird positiv wahr-
genommen und geschétzt.
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BESTE KONDITIONEN

Quick kauft in groBen Stiickzahlen und ohne Zwischen-
handel direkt beim Hersteller ein. Dadurch entfallen
Aufschlage des GroBhandels, was besonders glinstige
Einkaufspreise erméglicht. Davon profitieren auch die
Kunden vor Ort: Quick bietet nicht nur Markenreifen zu
attraktiven Preisen, sondern auch Serviceleistungen
wie Montage, Wuchten oder Altreifenentsorgung zu
fairen Konditionen.

Das Ergebnis: Der Kunde spart, bekommt Qualitét und
kommt gerne wieder.
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EFFIZIENTE WARENWIRTSCHAFT

Das speziell von der Goodyear Retail Systems GmbH
entwickelte Warenwirtschaftssystem TireSoft3 ist
exakt auf die Anforderungen der Reifenbranche
abgestimmt. Es ermdglicht eine besonders effiziente
Logistik: Transportkosten werden minimiert, Abldufe
geblndelt und Lagerbewegungen intelligent gesteuert.

Ein automatisiertes Nachschubsystem sorgt dafr,
dass beworbene Produkte nahezu jederzeit verfiigbar
sind — ein klarer Vorteil im Tagesgeschaft.

Fir das Bestandsmanagement steht auBerdem das
Vendor Managed Inventory (VMI) zur Verfligung.
Dieses System steigert die Warenumschlagshaufig-
keit, reduziert Bestande und verbessert die Liquiditat.

Quick setzt auf durchdachte Prozesse fir mehr
Effizienz, Verfligbarkeit und Wirtschaftlichkeit im
Betrieb.

KERNKOMPETENZ E-COMMERCE UND
ONLINE-TOOLS

Quick punktet im Online-Vertrieb mit klarer Strategie,
starker Technik und smarten Tools wie Terminplaner
und Felgenkonfigurator. Aktionen mit Goodyear sorgen
ganzjahrig fur Reichweite und Buchungen. Der Online-
Shop ist direkt ans Warenwirtschaftssystem TireSoft3
angebunden und macht die Ablaufe reibungslos, die
Verflgbarkeiten transparent und die Terminplanung
effizient.

Mit dem Ergebnis: Mehr Sichtbarkeit und mehr Umsatz
online wie vor Ort.
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DIE BASIS

Zukunftige Quick-Partner, ob Investor oder Franchise-
Nehmer, verfligen Uber unternehmerisches Denken,
verkauferisches Talent und idealerweise Uber eine
kaufménnische oder technische Ausbildung im Kfz-
Umfeld.

o

KRITERIEN FUR DIE QUICK-STANDORTWAHL

Bei der Auswahl neuer Quick-Standorte steht das
wirtschaftliche Potenzial im Fokus. Grundlage ist eine
detaillierte Analyse, die auf mehreren Ebenen erfolgt:

e Pkw-Bestand und Einzugsgebiet: Ermittlung des
Marktpotenzials auf Basis regionaler Fahrzeug-
zahlen

e Verkehrs- und Frequenzanalyse: Prifung von
Pendlerstréomen, Verkehrswegen und Kunden-
frequenz vor Ort

o Wettbewerbsumfeld: Bewertung der lokalen Markt-
situation inklusive Preisgefliige und Wettbewerbs-
intensitat

¢ Objektbewertung: Einschatzung der Immobilie hin-
sichtlich Lage, Eignung und Wirtschaftlichkeit

Fir jeden Standort wird eine individuelle Potenzial-
analyse erstellt, um das Kern- und Erweiterungsgebiet
sowie realistische Umsatzerwartungen fundiert ein-
schéatzen zu kénnen. Die notwendige BetriebsgréBe und
die maximale Miethdhe orientieren sich am jeweiligen
Marktpotenzial, dem Wettbewerb vor Ort, den Miet-
preisen und den objektspezifischen Gegebenheiten.
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Fur eine erfolgreiche Etablierung eines Quick Reifen-
discounts sind dariber hinaus bestimmte Standort-
faktoren entscheidend. Dazu z&hlen ein Einzugsgebiet
mit mindestens 200.000 Einwohnern sowie ein ent-
sprechender Pkw-Bestand.
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MIETE & MIETDAUER

Die Mietkonditionen werden individuell verhandelt —
abhangig vom Zustand, der Lage und der Ausstattung
der Immobilie. Auch die Mietdauer wird flexibel und
standortbezogen abgestimmt.

LAGE DES QUICK-BETRIEBES

Fur neue Quick-Standorte wird eine verkehrsginstige
Lage mit hoher Sichtbarkeit angestrebt — idealerweise
in der Nahe von Einkaufszentren, Industriegebieten,
Blrokomplexen oder Betrieben aus der Automobil-
branche. Bevorzugt werden frequentierte StraB3en,
insbesondere AusfallstraBen mit guter Erreichbarkeit.

Ein klarer Sichtbezug zur StraBe ist entscheidend,
damit der Quick Reifendiscount schon auf den ersten
Blick erkennbar ist.
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GEBAUDEMINDESTABMESSUNGEN

Fir den Betrieb eines Quick Reifendiscounts wird
eine ebenerdige Gewerbeimmobilie benétigt. Die
empfohlene Gesamtnutzflache liegt bei 400 bis 500 m?
und kann - je nach Standort und Lagerbedarf — auf bis
zu 800 m? erweitert werden.

Wichtig sind eine funktionale Raumaufteilung mit kurzen
Wegen fir Verkauf, Werkstatt und Logistik sowie eine
gute ErschlieBung und Sichtbarkeit des Gebaudes.

MindestmaBe fiir den Werkstattbereich:
¢ Halle: mind. 24 m (B) x mind. 23,60 m (T)
¢ Firsthoéhe: 5,00 bis 7,50 m

e Traufhdéhe: mind. 5,00 m

¢ FuBbodenh6he: maximal 30 cm Uber StraBenniveau

GROSSE GRUNDSTUCK

Fir die Umsetzung eines Quick Reifendiscount-Stand-
orts wird ein Grundstiick mit 1.500 bis 2.000 m?2benétigt.
Die Flache bietet ausreichend Platz fur das Geb&ude,
mindestens 25 Kundenparkpldtze, Anlieferzonen und
gegebenenfalls eine AuBenlagerung von Reifen.

Die Gebaudeflache liegt je nach Standort zwischen
550 und 800 m2 und umfasst typischerweise:

e Verkaufsraum mit Kundentoilette: ca. 120-180 m?
e Werkstattbereich (ebenerdig): ca. 160-250 m?
e lagerflache: ca. 300—400 m2 bzw. 1.000-1.600 m3

e Sozialraume fir 4-8 Mitarbeitende inkl. Sanitér-
bereich

Der Standort sollte gut erschlossen, direkt anfahrbar
und vom StraBenraum aus klar erkennbar sein. Fir
Kunden- und Lieferverkehr sind separate Zufahrten
sowie eine Einfahrtshéhe von mindestens 4 Metern
erforderlich.

Diese Anforderungen sichern einen effizienten Ab-
lauf und eine wirtschaftliche Nutzung der Immobilie.
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MARKTPOTENZIAL AUSSCHOPFEN

Dank klar positionierter Markenstrategie, einem
attraktiven Preis-Leistungs-Verhéltnis und einem
digitalen Vertriebssystem mit hoher Reichweite bietet
Quick die optimalen Voraussetzungen, um das Markt-
potenzial am eigenen Standort gezielt zu nutzen.
Partner profitieren von zentral entwickelten Tools wie
dem Online-Shop, dem Terminplaner und dem Felgen-
konfigurator — nahtlos verknipft mit der Warenwirt-
schaft. So entstehen strukturierte Ablaufe und verlass-
liche Kundenstréme.

STARKE MARKE & LOKALER PUSH

Marketing bei Quick heiBt: nationale Markenstérke
kombiniert mit lokal wirksamen MaBnahmen. Zur Ver-
figung steht ein umfassendes Marketingpaket mit
modernen Online-Werbeformaten: von Social Media
Ads, Bumper Ads, Display-Kampagnen und Google
Ads bis hin zu klassischen MaBnahmen wie POS-
Materialien, Radiospots und verkaufsférdernden
Aktionen am Standort. Alle Aktivitdten werden zentral
entwickelt, lokal ausgesteuert und durch Werbe-
erfolgskontrollen messbar gemacht.

QUALIFIZIERUNG & TEAM-PERFORMANCE

Gut ausgebildete Mitarbeitende und motivierte Teams
sind ein entscheidender Erfolgsfaktor im Reifenfach-
handel. Quick unterstiitzt Partner umfassend bei der
Personalentwicklung. In der Quick-Akademie werden
praxisnahe Schulungen, Fachtrainings und Weiter-
bildungsformate angeboten. Zusatzlich férdert das
Management-Férderprogramm gezielt angehende
FOhrungskrafte aus dem eigenen Betrieb. Auch beim
Thema Recruiting werden Partner nicht allein gelassen:
Mit Systemtools und Vorlagen zur Stellenbesetzung
hilft Quick dabei, passende Mitarbeitende zu gewinnen
und langfristig zu binden.
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5. Profitieren Sie
Ablaufe

EINKAUFSVORTEILE & KNOW-HOW

Sie kénnen sich auf unser langjédhriges Know-how in
der Reifenbranche und auf die starke Partnerschaft mit
der Goodyear Retail Systems GmbH verlassen. Der
zentrale Einkauf sorgt fur attraktive Konditionen, von
denen Sie als Partner direkt profitieren.

OPERATIVE ENTLASTUNG

Geringer operativer Aufwand - Quick Ubernimmt
zentrale Schritte von Planung bis Steuerung.

Quick tlbernimmt ...

g Marktanalyse
g Standortwanl
g Mietverhandlungen

g Mitarbeiterauswahl & Einarbeitung
g Einrichtung & Ausstattung des Betriebs
g Steuerung des operatives Geschafts

q Dokumentation Geschaftsverlauf
(laufendes Reporting)

Ihr Vorteil: Sie gewinnen Zeit fiir Fiihrung, Kunden-
bindung und Wachstum.

INDIVIDUELL STATT STANDARD

Wir finden fir Ihre Situation eine maBgeschneiderte
L&sung.
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SELBSTSTANDIG IM SYSTEM. ERFOLGREICH MIT QUICK.

Als Quick-Franchise-Nehmer sind Sie Gesellschafter,
Geschéftsfuhrer und Betriebsleiter in einer Person. Sie
steuern Ihren Betrieb eigenverantwortlich und haben
alle Prozesse im Blick.

Die zentral gesteuerte Organisation und Umsetzung
der Marketingaktivitdten entlastet Sie im Tages-
geschéaft. Der professionelle werbliche Auftritt sowie
der kontinuierliche Aufbau regionaler Bekanntheit
sind sichergestellt. Durch das hohe Werbevolumen
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wird zusétzliche Kundenfrequenz vor Ort geschaffen.
So kdnnen Sie sich voll auf Verkauf, Service und Mit-
arbeiterfiihrung konzentrieren.

Gleichzeitig profitieren Sie von den Synergieeffekten
des Systems. Die wachsende Zahl an Quick-Betrieben
sorgt fir Skaleneffekte, insbesondere in den Bereichen
Einkauf, Werbung und Administration. Das fiihrt zu klar
messbaren Kostenvorteilen und besseren Betriebs-
ergebnissen im Vergleich zu anderen Systemen.



SIE INVESTIEREN. WIR STEUERN. QUICK LIEFERT.

Sie sind bereits GRS-Partner und mdéchten zusétz-
lich einen Quick Reifendiscount betreiben — vielleicht
sogar mit vorhandenen Geschaftsrdumen oder
Kooperationsmdglichkeiten? Dann ist Quick auch fir
Sie als Investor ein Uberzeugendes Modell.

Die Quick-Zentrale Ubernimmt fir Sie auf Basis
jahrelanger Erfahrung und klar definierter Ablaufe
den laufenden Betrieb. Zu Beginn des Jahres wird
gemeinsam mit Ihnen eine individuelle Jahresplanung
erstellt. Die Umsetzung vor Ort erfolgt durch erfahrene

Gebietsleiter, die den Betrieb operativ steuern und sich
um die Personalsuche kiimmern.

Als Investor bleiben Sie Inhaber und Entscheidungs-
trédger, ohne sich selbst um das Tagesgeschéft
kiimmern zu muissen. Nur bei Abweichungen zur
Planung erfolgt eine enge Abstimmung.

Sie investieren in ein etabliertes System mit erprobter
Steuerung und starkem Riickhalt und kénnen sich auf
ein professionelles Management verlassen.
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lhre Ansprechpartner

Benjamin Lipps

Manager Quick Reifendiscount
Telefon: +49 173 5359414
E-Mail: benjamin.lipps@g-rs.com

quick.de

Simone Diaz

Business Specialist Quick
Telefon: +49 221 97666573
E-Mail: simone.diaz@g-rs.com

Kiel @
@ Rostock
@ Liibeck
Hamburg
@ Bremen
Isernhagen
Garbsen Berlin
Wolfsburg .
Osnabriick .
[ Hannover Frankfurt/Qder
Braunschweig .
Magdeb
Recklinghausen agdehurg
. @ Hamm

Ge.lsenklrchen . .Dortmund Gottingen Halle

Sugburg . .Essen . . Leipzig

Diisseldorf Miilheim/Ruhr () i

@ Bergisch Gladbach
Koln
® @ sicgen
Wiesbaden @ @ Frankfurt/Main
Mainz @ @ Darmstadt
@ Worms @ Firth
Konstanz

Ein erfolgreiches Franchisekonzept der Goodyear Retail Systems GmbH
Xantener StraBe 105 e D-50733 Koln e Telefon: +49 221 97666573 ¢ E-Mail: expansion@quick.de



